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Wo beginnt Produktivitat?

EDV-L6ésungen vom Einkauf bis hin zum Kunden

Eingehende Beratung ist

fiir TimberTec, Eutin/DE, selbst-
verstandlich. Die langjahrigen Er-
fahrungen vieler Mitarbeiter aus
der Holzbranche zeigen sich
schon beim 1. Gesprach. Durch
das umfangreiche Fachwissen im
eigenen Haus konnen konkrete
Empfehlungen als Losungsan-
satz gegeben werden, die auf-
wandigen Nachbesserungen vor-
beugen.

Vor der Produktion steht zu-
nachst der Einkauf. Hier setzt be-
reits die integrierte Software-Pa-
lette des Unternehmens an. Sie
gewahrleistet eine einheitliche
Bedienung in allen Programmtei-

len und gemeinsame Stammda-
ten.

Spielend vom Forst zum
Werk. Mit dem Modul Timber
Rundholzeinkauf konnen schon
vor Anlieferung die blichen Vor-
vertrége in das System eingege-
ben werden. Daten wie Lieferan-
ten, Mengen, Preise und sonsti-
ge Randbedingungen werden
tiber Eingabeformulare hinter-
legt. Zu jedem Lieferanten ist
nach Erstellung der Anfuhrauftra-
ge und Einbuchen iiber die ange-
bundene Werkseingangs-Vermes-
sung des Rundholzes genau er-
sichtlich, wie weit ein Vorvertrag
bereits erfillt ist.

In naher Zukunft wird Timber-
Tec die Entwicklung einer Daten-
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GPS fertig stellen.
Mit Hilfe moderner
Vermessungsgerate
konnen so die Rund-
holz-Daten bereits
im Wald aufgenom-
men werden. Der
Produzent weiB
dann bereits vor An-
kunft der Stamme,
welches Holz er zu
erwarten hat.

Polter virtuell. Nach An-
kunft und Vermessung im Betrieb
werden die Stamme in der Regel
automatisch in Boxen und an-
schlieBend in Polter eingeteilt.
Mit dem Modul Timber Box- und
Polterverwaltung hat die Ferti-
gungssteuerung sowie der Rund-
holzeinkauf standig Uberblick
liber die Stande in den Poltern,
die zudem grafisch dargestellt
werden.

Durch virtuelle Polter konnen
Daten iibersichtlich zusammen-
gefasst werden. Aufgrund der
Verbindung zum RundholzEin-
kauf steht der reale Einkaufs-
preis pro Box zur Verfiigung. Der
Bestandsverlauf zeigt die Bewe-
gungen eines Polters der vergan-
genen Zeit. So konnen Aussagen
tber einen wahrscheinlichen Be-
stand in der Zukunft getroffen
werden.

Die Systeme sind unter ande-
rem bei Schmidt, Colbe/DE,
ante-holz, Bromskirchen/DE,
und Kiihne, Adelebsen/DE, er-
folgreich im Einsatz.

Pakete schniiren, welt-
weit. Produzierte Pakete werden
einfach und komfortabel mit der
Paketverwaltung ins Lager einge-
bucht. Um sehr groBe Mengen
verwalten zu konnen, lassen sich
Kollektionen aus Artikeln zusam-
menstellen, so dass der jeweilige
Nutzer genau die Daten sieht,
die er benctigt. Uber eine Anbin-
dung an die integrierte Produkti-
ons-Auftragsverwendung konnen
ebenfalls komfortabel Stapelzet-
tel auftragsbezogen produziert
werden.

Neben der Moglichkeit der
Reservierung gibt es noch die
Intranet-Variante Timber ePaket.
Hieriiber kénnen die gleichen Da-
ten wie in der Software selbst
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abgefragt werden, dies von je-
dem Ort der Welt Giber Internet.
Unternehmen mit dezentralen
Vertriebspunkten kénnen den Mit-
arbeitern auf diesem Weg kos-
tengiinstig aktuelle Informationen
tiber Bestande zur Verfiigung
stellen.

Stammdaten beisammen.
TimberTec nutzt auch im Ver-
kaufsmodul die gleichen Stamm-
daten wie in den anderen Berei-
chen. Funktionen werden tber
die zentrale Rechte-Steuerung
den jeweiligen Mitarbeitern frei
geschaltet.

Im Verkaufsbereich konnen
neben den normalen Standard-
funktionen beispielsweise Work-
flow-Regeln hinterlegt werden, so
dass ein Beleg uber die automa-
tische Wiedervorlage ohne weite-
res Zutun beim richtigen Mitar-
beiter erscheint (etwa um Preise
zu kontrollieren).

Uber das zentrale Auskunfts-
modul erhalt man jederzeit Infor-
mationen tber Umsatze, offene
Posten, Lagerbestande und der-
gleichen. Der Versand eines Be-
leges ist sowohl als Fax (an di-
verse Empfanger) als auch per
E-Mail mit PDF-Anhang maoglich.
Um weitergehende Informationen
zu einem Kunden oder einem Be-
leg zu speichern, besteht die
Moglichkeit, beliebige Dokumen- '
te an einen Datensatz anzuhan-
gen. So kann die Fax-Anfrage ‘
eines Kunden mit dessen Ange-
bot verkniipft werden. Samtliche
Daten eines Vorgangs sind so
gemeinsam verfiigbar.

Online-Filiale fiir den Kun-
den. Damit auch der Kunde sich
informieren kann, lassen sich mit
Timber eBusiness samtliche rele-
vante Daten im Internet zur Ver-
figung stellen. Mit seinem Login
hat er die Moglichkeit, alle aktu-
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